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QUAL É A SUA IDEIA DE UMA GUITARRA SEM 
CORDAS?

É provavelmente esta!



ESTA É A NOSSA!



PORQUÊ UMA GUITARRA SEM CORDAS?

• Biblioteca de sons

• Simples utilização

• Adaptável às necessidades do músico

• Constituída por sensores



MERCADO
Clientes
• Guitarristas profissionais
• Utilizadores amadores

Concorrência
• Kitara
• Todos os produtores e vendedores de guitarras

Parcerias
• Hard Rock Café
• Lojas especializadas em venda de guitarras



ANÁLISE SWOT
Forças:
• Vários sons na mesma guitarra (150 000)

• Eliminação de problemas relacionados com cordas

• Económico a médio e longo prazo

• Carregamento possível a carregador de 9v ou a cabo USB

Fraquezas:
• Elevado custo de venda

• Funciona a bateria, que carrega durante 2 horas (mínimo)



Ameaças:
• Roubo da ideia

• Manutenção

• Concorrência

Oportunidades:
• “Um músico, mil guitarras”, uma nova oportunidade!

• Patrocínios de marcas de guitarras.



ANÁLISE FINANCEIRA
Investimento Inicial: 53.909
1º ano:
Rendimentos :175.000 Custos Variáveis:70.000 Custos Fixos: 129.741

2º ano:
Rendimentos:237.500 Custos Variáveis:95.000 Custos Fixos:133.874

3ºano:
Rendimentos:247.500 Custos Variáveis:99.000 Custos Fixos:136.824
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